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新闻稿  

2018 年 10 月 11 日 

巴斯夫携手 Plug and Play 公司，为中国客户探索新型数字化解决方案 

 自 2017 年起成为巴斯夫在德美两国的主要合作伙伴 

 合作伙伴关系现已扩展至中国  

中国上海 —2018 年 10 月 11 日— 巴斯夫扩展了与全球创业加速器公司、企业创新

平台 Plug and Play 的合作伙伴关系，携手助力中国数字化创新。这一合作伙伴关系

为巴斯夫提供了直接接触领军创业公司的机会，这些创业公司专注于人工智能、大

数据分析、区块链和智能传感器等颠覆性技术。通过与创业公司及合作伙伴密切合

作开发这些技术，巴斯夫将能够促进产品和服务开发，更好地支持客户。  

巴斯夫全球流程/企业构造与欧洲区域高级副总裁兼首席信息官 Stefan Beck 说道：

“我们的目标是将我们的专家和数字化先驱聚集到一起，共同开发出新型数字化产

品和服务，为我们的客户提供附加价值。中国市场潜力巨大，这里拥有企业家精神

和大量的创新想法。我们很骄傲能够扩展合作，与中国的创业公司共同研发突破性

技术，令他们了解化学工业真实的产品应用，为他们提供改善技术所需的资源。” 

自从 2017 年 2 月以来，巴斯夫就成为了 Plug and Play 设于德国斯图加特的创业公

司 Autobahn 和其在美国硅谷的供应链及垂直物流部门的主要合作伙伴，致力于开

发与供应链自动化、透明度和可追踪性相关的新技术。巴斯夫全球供应链策略与业

务表现高级副总裁 Ralf Busche 说道：“与巴斯夫整体供应链策略相符，创新与数

字化解决方案能够推动我们整个供应链层面的业务表现。创业公司的创新能力能够

在巴斯夫保持化工行业领先者方面发挥重要作用，”  
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作为该合作伙伴关系的一部分，巴斯夫已开展了九项关于与中国创业公司合作项目

的可行性研究。关注领域包括仓库自动化及为客户处理商品试样的样品中心。目前

已经与巴斯夫开始合作的是 G7，这是一家专注于车队管理的物联网供应商。巴斯夫

已开始在上海的浦东基地测试 G7 的叉车管理系统。  

G7 行业方案事业部总经理陈立宁说道：“我们非常感谢来自 Plug and Play 公司的

支持，这一支持成就了 G7 与巴斯夫的合作。凭借我们在物联网及人工智能领域的

优势，我们期待与巴斯夫合作，推出数字安全领域的全新行业标准，这一标准将提

高企业效率，同时降低安全风险。” 

Plug and Play 供应链创新平台副总裁兼董事总经理 Farzin Shadpour 说道： “我们

相信 Plug and Play 的开放式创新模式。我们相信，通过与包括巴斯夫在内的行业领

军企业合作，我们能够发现并加速开发能够改善供应链的技术，提高这些技术的效

率与可持续性。通过其众多领域的业务，巴斯夫为我们的创新生态系统引入了多样

化的观念，丰富了我们的创业公司及其他合作伙伴的经验。” 

巴斯夫与创业加速器公司合作已取得了初步成功，例如拉丁美洲农业领域支持数字

化创业公司的 AgroStart 以及 Plug and Play 位于德国、开发未来移动性解决方案的

创业公司 Autobahn。   

关于巴斯夫大中华区 

 

巴斯夫与大中华市场的渊源可以追溯到 1885 年，从那时起巴斯夫就是中国的忠实合作伙伴。作为中

国化工领域重要的外商投资企业，巴斯夫主要的投资项目位于上海、南京和重庆，其中上海创新园

更是全球和亚太地区的研发枢纽中心。2017年，巴斯夫向大中华区客户的销售额达到 73亿欧元，截

至年底员工人数为 8,982名。欲了解更多信息，请登陆：www.basf.com/cn。 

关于巴斯夫 

在巴斯夫，我们创造化学新作用，追求可持续发展的未来。我们将经济上的成功、社会责任和环境

保护相结合。巴斯夫集团全球员工约 115,000 人，致力于帮助世界各国和各行各业的客户取得更大

成功。公司的产品范围可分为五大类：化学品、特性产品、功能材料与解决方案、农业解决方案以

及石油与天然气。2017 年，巴斯夫销售额约 645 亿欧元。巴斯夫的股票在法兰克福 (BAS)、伦敦 

(BFA) 和苏黎世 (AN) 证券交易所上市。如欲获取更多信息，请访问 www.basf.com。    


